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Romuald Kalyciok

Sunex nalezy do najwi¢kszych producentow i eksporterow pomp ciepla w Polsce. Prezes
firmy Romuald Kalyciok méwi o uwarunkowaniach, z ktorymi muszg sie¢ liczy¢
producenci tego rodzaju urzadzen w naszym kraju.

Sunex dziata na rynku techniki grzewczej i solarnej juz od ponad 25 lat. W ubiegtym roku na
sprzedazy urzadzen grzewczych wypracowat przychody siggajace 290 mln z1, a w tym roku —
tylko w pierwszych trzech kwartatach — jego sprzedaz wyniosta juz ponad 270 min zi.

Firma z Raciborza wykorzystata koniunkture na rynku pomp ciepta, ktora skutkowata wysoka
sprzedaza tych urzadzen w Polsce i na kluczowych europejskich rynkach. W rozmowie z
portalem Gramwzielone.pl prezes firmy Romuald Kalyciok odnotowuje, ze o ile branza OZE
ma przed soba swietne perspektywy, o tyle pojawiaja si¢ wyzwania, ktore utrudniajg rozwoj
producentom urzadzen, takim jak Sunex.

— Nie ma wqgtpliwosci, ze branza OZE jest dzis jednq z najbardziej perspektywicznych, a jej
dalszy dynamiczny rozwoj powinien byc¢ priorytetem. Na wiekszosci rynkow gtownym
czynnikiem ksztaltujgcym popyt w poszczegolnych segmentach rynku OZE sq uregulowania
prawne oraz zwigzane z nimi systemy zachet finansowych stosowanych przez poszczegolne
panstwa. Kluczowy jest tez plan dgzenia do neutralnosci klimatycznej UE w 2050 r., w
realizacji ktorego niezbedne bedg dalsze zmiany w prawodawstwie, naktadajgce obowigzek
montazu nowoczesnych urzqdzen grzewczych wylqcznie wykorzystujgcych OZE, a takze
wymiane dotychczasowych, niespetniajgcych warunku bezemisyjnosci — mowi prezes Sunex.



Niepewne dotacje na pompy ciepla

Romuald Kalyciok dodaje, ze do utrzymania wystarczajgcego tempa zmian konieczne bedzie
tez utrzymanie dotychczasowych oraz wprowadzenie kolejnych programéw wsparcia dla
uzytkownikéw koncowych. Prezes Sunex zaznacza, ze obecnie dla rozwoju rynku OZE w
Polsce kluczowa jest stabilnos$¢. — Przede wszystkim w zakresie przepisow, ktore
obowigzywatyby dluzej niz rok — podkresla.

— Obecnie nie ma pewnosci, czy np. dofinansowanie na dany produkt bedzie dostgpne w
dtuzszym horyzoncie czasowym na tych samych warunkach jak dotychczas. W efekcie trudne
jest planowanie inwestycji przez konsumentow, poniewaz nie wiedzq, czy bardziej oplaca sie
kupié¢ teraz czy poczekac na korzystniejsze dotacje. Nasz rodzimy rynek jest trudny, zarowno
dla konsumentow, jak i producentow w sektorze OZE, m.in. wlasnie z powodu braku
stabilnosci, ale takze z braku jasnych regut dofinansowan dla klientow. W efekcie kupujg oni
tylko to, na co akurat jest dofinansowanie — méwi Kalyciok.

Prezes firmy z Raciborza dodaje, Ze uzaleznienie rynku od programéw dotacyjnych i
niepewnos$¢ w zakresie ksztattowania si¢ popytu na okreslone instalacje to twardy orzech do
zgryzienia dla producentow urzadzen OZE, ktorzy nie wiedzg, na jakie urzadzenia bedzie
wystepowac zapotrzebowanie, gdy zmienig si¢ zasady dofinansowania.

— Dzis firmy produkcyjne majg utrudnione planowanie produkcji, poniewaz w procedurze
ustalania warunkow i terminow programow dofinansowan nikt nie bierze ich pod uwage. A
powinny one z wyprzedzeniem wiedzie¢, jakie produkty bedq dofinansowywane, by moc sie
przygotowac — wskazuje Romuald Kalyciok.

Prezes Sunex podkresla, ze ta sytuacja nie sprzyja dzialalnosci rozwojowej, ktora wymaga
dhugiej perspektywy, jesli chodzi o planowany popyt na okreslone urzadzenia. — Producenci
w Polsce powinni inwestowac w technologie i innowacyjne produkty. W tym pomogtyby im
wlasnie programy wieloletniego dofinansowania na konkretne produkty, ale takich brakuje.
Dla porownania u naszych zachodnich sqsiadow na niektore produkty dofinansowanie
roztozone jest nawet na kilkanascie lat, co przektada si¢ na dynamiczny rozwdj tamtejszego
rynku OZE — mOowai.

Romuald Kalyciok wskazuje, ze w Unii Europejskiej w duzo wiekszym stopniu preferuje si¢ i
dofinansowuje dziatania na rzecz cato$ciowych rozwigzan OZE, ktore przektadajg si¢ na
m.in. nizsze rachunki za prad.

— W wielu krajach UE jest duzo wiecej systemow OZE zainstalowanych u 0sob prywatnych
niz w Polsce i my dopiero doganiamy Sredniq europejskq. Zajmie nam to sporo lat, bo mamy
duzo do odrobienia i do uporania si¢ z roznymi problemami, jak np. kwesti¢ doboru mocy
pomp cieplta w stosunku do zapotrzebowania budynku. Obecnie, wybierajgc pompe, klienci
bazujq na jej cenie, a nie efekcie koncowym, ktory ta powinna przynosi¢ — mowi prezes
Sunex.

Wydajnos¢ pompy ciepla wazniejsza od ceny

Zdaniem Kalycioka rozwigzaniem byloby wykluczenie z systemu dofinansowan najmniej
wydajnych urzadzen, ktore pomimo najnizszej ceny sg wyjatkowo drogie w pozniejszej



eksploatacji 1 zniechecaja kolejnych potencjalnych klientow do inwestowania w pomy ciepla.
Tego typu ograniczenia wystepuja w Niemczech i Austrii.

— Porownujqc rynki polski i niemiecki, wyraznie widac tez, ze na naszym najwazniejsza jest
cena, podczas gdy w Niemczech kryteria, na podstawie ktorych dobiera sie¢ produkty do
dofinansowania, to przede wszystkim sprawnosc¢, wydajnosé, czyli rzeczywiste korzysci z ich
zastosowania — mOwi prezes Sunex.

Romuald Kalyciok zwraca uwagg, ze o ile w programach dofinansowania w Polsce ujety jest
prog dochodowy, przez co o dofinansowania mogg stara¢ si¢ osoby z niskimi zarobkami, o
tyle w Niemczech o dofinansowanie mogg ubiegac si¢ wszyscy bez wzgledu na dochody, co
skutkuje tym, ze czesto wybierane sg produkty wydajniejsze i lepszej jakosci.
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