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Sunex: dobre wyniki mimo pandemii

OZE > Notowana na gtéwnym parkiecie GPW spétka dziata na wielu zagranicznych rynkach. Dzieki temu produkt, ktéry nie

jest popularny w Polsce, moze sprzedawac w innym panstwie, gdzie istnieje na niego zapotrzebowanie.

Dominik Osowski
dominik.osowski@parkiet.com

Sunex przyznaje, e sytuacja
na rynku OZE, szczegélnie
w Europie Zachodniej, jest
bardzo dobra. Ponadto zarzad
liczy na znaczne synergie z
planowanego przejecia w Pol-
sce. Od poczatku roku akcje
zdrozaly o 24 proc., do 6,3 zk.

Dobrze mimo pandemii

W 2020 r. przychody spolki
wyniosty blisko 84,7 mln z}, co
0znacza wzrost 036,1 proc.rok
do roku.

- Widzimy, ze pandemia
zmienia gospodarke. Sg zmia-
ny w lancuchu dostaw, w spo-
sobie sprzedazy. Nam udalo
si¢ dobrze przej$¢ przez ten
trudny okres w tamtym roku.
Nie mieli§my zadnych proble-
mow, ktére mialyby wplyw na

klientéw, produkcje czy osia-
gniete obroty. Skonczyliémy
rok z dwucyfrowym wzrostem
sprzedazy, co mozna uznac za
bardzo dobry ik - méwi
»Parkietowi” Romuald Kaly-
ciok, prezes Sunexu.

Spolka dziala m.in. w Niem-
czech, Austriii Francji. Kraje te
bylypierwszymi rynkami zbytu
Sunexu.

- Patrzymy na branze OZE
troche z innego poziomu niz
wiele spolek w Polsce. Firmy
produkujace i sprzedajace nad
Wisla patrza na rynek przez
pryzmat fotowoltaiki. My z
kolei patrzymy duzo szerzej,
poniewaz oferujemy bardzo
duzy wachlarz produktéw,
ktére s zaliczane do OZE:
m.in. zasobniki, pompy ciepla,
kolektory sloneczne, kompo-
nenty do fotowoltaiki, sterow-
niki, grupy pompowe. Dlatego
jest nam latwiej odnalez¢ sie
narynku - méwi Romuald Ka-
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lyciok. - Ponadto sprzedajemy
wiele produktéw za granic.
Dzigki temu produkty, ktére
nie bylyby popularne wPolsce,
mozemy sprzedawa¢ w innym
panstwie, gdzie istnieje na nie
duzy popyt. Patrzac z naszej
perspektywy, rynek w Europie
Zachodniej wyglada bardzo

Romuald
Kalyciok,
prezes
Sunexu,
mowi,

ze spétka
obiecuje
sobie bardzo
duzo po
planowanym
przejeciu.

dobrzei calyczassigrozwija. W
Polsce skoncentrowanyjest na
fotowoltaice, ale plany, ktére
rzad sygnalizuje, spowodujg,
ze wzro§nie popyt na wiele
produktéw, ktére Sunex juz
dzi§ ma w ofercie na innych
rynkach - podkreéla prezes
Kalyciok.

Przejecie z potencjatem

Spélka rozwija si¢ réwniez
poprzez akwizycje. Sunex za-
mierza przeja¢ od spokki Polska
Ekologia obsluge zaméwien
publicznych.

- Obiecujemy sobie bardzo
duzo po planowanym prze-
jeciu. Do tej pory Sunex by}
dostawcg produktéw do firm,
ktére uczestnicza w przetar-
gach. Jednak czasy przetargéw
ograniczonych tylko do kolek-
toréw slonecznych sig¢ koncza
i zaczynaja obejmowaé urzg-
dzenia bardziej specjalistyczne
pod wzgledem technicznym
i iloéciowym. Biorgc udzial
w takim przetargu, nalezy
posiada¢ do§wiadczong kadre
pracownikéw, ktérzyod strony
technicznejbeda mogli te urza-
dzenia do takiego przetargu
przygotowa¢. Dodatkowo
kazda gmina ma prawo okresli¢
swoje parametry urzgdzen,
ktére dla niej s3 najodpowied-

niejsze. Dlatego nie jest latwo
uczestniczy¢ w duzym prze-
targu z réznymi produktami.
Nasz dzial badawczo-rozwo-
jowy pozwala nam w wigkszym
stopniu zoptymalizowac nasze
produktyi startowa¢ w duzych
przetargach. Druga synergia
to konsolidacja przychodéw z
przetargéw — mowi Kalyciok.
Spoélka od kilku lat dzieli si¢
z akcjonariuszami zyskiem i
zarzad przyznaje, ze chcialby,
aby firma pozostala spélka
dywidendowy. ©@®
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DYWERSYFIKACJA GEOGRAFICZNA
Rynki zagraniczne, a w szczegdlnosci
nierniecki, s3 dla spétki strategiczne.
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